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Was ist ein Preis?

• «Zu zahlende Gegenleistung für den Erwerb einer Menge von Leistungen»
• Preis, Gebühr, Miete, Zins, Prämie, Lohn, Kommission usw. 
• Menge in der Regel Stück, Liter, Kilo, aber auch z.B. für Produktebündel
• In der Regel in Geldeinheiten (CHF), aber auch z.B. Tauschgeschäfte, Bitcoin, Daten
• In der Regel positiv, aber auch negativ (z.B. ‘Entsorgung’)
• Bestandteile : Endpreis = Basispreise + Zuschläge – Abschläge

• Hier: Blickwinkel Kollusion
• Wirkung der Preisfestsetzung, nicht das (direkte oder indirekte) Mittel, ist 

entscheidend
• Koordination, Überwachung, Durchsetzung

• Stigler (1964), Levenstein & Suslow (2006), Fink et al. (2017), Hyytinen et al. (2019), Steen & 
Østerud (2020)



Was ist ein Preis in horizontalen Preisabreden?

 Keine Wettbewerbsbeschränkung 
• Keine Beschränkung bezweckt oder bewirkt (z.B. Solar Index)
• z.B. gemeinsame Produktion wie Langlaufpass, ARGE oder gem. Rahmenverträge

✓ Direkte Preisfestsetzung

✓ Empfehlungen / Regeln über die Anwendung von Preisen
• z.B. Architekten, Fahrlehrer, USPI, Kalkulationshilfen

✓ Wesentliche Preisbestandteile
• z.B. Preiszuschläge (z.B. Spedition, Luftfracht, Verzinkung)
• z.B. Basispreise (z.B. Beschläge, Sanitär, LKW)
• z.B. Preisindizes (z.B. LIBOR, evtl. norwegische Lachse)
• z.B. Interchange Fees (z.B. KKDMIF)

/✓ Informationsaustausch über Preise
• z.B. Parfum, Leasing, Belagswerke

 Unwesentliche Preiselemente
• z.B. Klimarappen, SWICO/Sens

Koordination & 
Wettbewerbs-
beschränkung

Preisabrede & 
Schädlichkeit

Rechtfertigung 
& Nützlichkeit



Preisbestandteile «Canned Tuna»

Preis pro Menge

«can size decrease»

«list price increase»

Rabatte bzw. «Aktionen»

Kim, M., Miller, N. H., Mansley, R., Remer, M., & Weinberg, M. C. (2023). Price-Fixing Allegations in 

the Canned Tuna Industry: A Look at the Data. The Antitrust Bulletin, 68(1), 154-163



Preisbestandteile - Wirkung

• Einwand gegen Preisabsprachen bei Preisbestandteilen
i. Abreden über Preisbestandteile sind keine Festsetzung von Endpreisen

ii. Wettbewerb bei anderen Preisbestandteilen verhindert die eine preisfestsetzende 
Wirkung (Stigler (1964): Koordination, Überwachung, Durchsetzung)

• Weshalb gibt es Preisbestandteile?
• Manche Kunden kaufen zu Listenpreisen

• Haan et al. (2023), Gill & Thanassoulis (2016), Raskovich (2007), Cussen & Montero (2022)

• Ausgangspunkt für Verhandlungen
• Harrington & Ye (2019), Boshoff & Paha (2021), Heggedal et al. (2023), Harrington (2022), 

Klein & Neurohr (2023a)

• Delegation der Preisentscheide im Unternehmen
• Chen (2023), Harrington (2023), Klein & Neurohr (2023b)



Was ist ein Preis in vertikalen Preisabreden?

• Fest- und Mindestpreise, aber nicht Höchstpreise
• Schädlichkeits- und Nützlichkeitsresultate (Elzinga und Mills, 2008, OECD, 2008)
• Nützlichkeit bei Mindest- und Festpreisen in aller Regel mit milderen Mitteln 

erreichbar (vgl. Peepercorn, 2008)
• Empirisch: Schädlichkeit überwiegt in der Tendenz (McCay, Smith, 2014, aber auch 

2017)

• Preisempfehlungen
• Weshalb Preisempfehlungen?

• Information von Kunden und/oder Händlern (Lubensky, 2017; Bühler, Gärtner, 2013)
• Höchstpreisfunktion (De los Santons, Kim, Lubensky, 2018)
• Koordinationswirkung (Faber, Janssen, 2019)

• Indirekte Preisbindung durch Preisempfehlungen
• CH - Erläuterungen zur Vertikalbekanntmachung Rz 9, EU – Vertikalleitlinien Rz 199-201
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